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TEMOS SOLUCAO CERTA PARA CUIDAR

DAS VENDAS DE SEUS ATIVOS PARADOS.

SOLUCOES DE GERENCIAMENTO DE ATIVOS
NOSSO PROGRAMA DE GERENCIAMENTO DE ATIVOS INCLUI:

+” VENDA DE PORTEIRA FECHADA

+” VENDAS POR LOTES DE FAMILIAS DE ATIVOS

" VENDAS ITEM A ITEM

" VENDAS RECICLAGEM

+” SOLUCOES PERSONALIZADAS PARA CADA CLIENTE CONFORME SUAS NECESSIDADES.

LE I LAO & TRADI N G A DEFINICAO DE CADA MODELO DE VENDA VAI DEPENDER DA NECESSIDADE DA EMPRESA DE FAZER CAIXA A CURTO PRAZO OU A MEDIO PRAZO.

LEILAO © RETORNO FINANCEIRO.SERA -DE 10/20% DO VALOR DE MERCA-

e CONVERSAO DE ATIVOS PARADO EM DINHEIRO

TRADING O RETORNO FINANCEIRO SERA DE 20/30% DO VALOR DE MER- s

CADO DO SEU ATIVO. QUE TIPO DE ATIVOS PODEMOS APOIAR NO SEU NEGOCIO:
ADMINISTRAGAO DE VENDAS DE ATIVOS O SEU RETORNO SERA DE

50/60% DO VALOR DE MERCADO DO SEU ATIVO. + COMPONENTES ELETRONICOS EXCESS

+ EQUIPAMENTOS DE TESTES

+" MAQUINAS E EQUIPAMENTOS DE MONTAGEM DE SMT E PTH

+ PRODUTOS DE INFORMATICA E TELECOM NOVOS E USADOS

+" PRODUTOS ACABADOS E SEMI ACABADOS, DANIFICADOS, REFURBISH, SALVADOS E RETORNO DO MERCADO
+ COMPRESSORES E GRUPO GERADORES

+ PORTA PALETES E EMPILHADEIRAS E MAQUINAS DE EMBALAGEM

+” MAQUINAS INJETORAS, EXTRUSORAS E MAQUINAS INDUSTRIAIS EM GERAL

+” MATERIA PRIMA EM GERAL

NOSSO FOCO ESTA NA MAXIMIZAGCAO DO RETORNO A MEDIO PRAZO PARA O MAIOR RETORNO FINANCEIRO PARA A SUA EMPRESA.




MERCADO

SAO 37 ANOS DE EXPERIENCIA DE MERCADO, CRIANDO SOLUGCOES
E GERANDO NEGOCIOS.

RECONHECEMOS QUE A DECISAO DE UMA EMPRESA EM FAZER PARCERIA COMERCIAL CONOSCO, ESTA LIGADA DIRETAMENTE A COMPETENCIA
E CONFIANCA DE COLOCAR SEUS ATIVOS A VENDA POR NOSSA EMPRESA.

COMERCIAL & MARKETING
NO INiCIO DE CADA COMPROMISSO COM NOSSOS CLIENTES, IREMOS PRECISAR DE:

+ LISTAGEM COM MAXIMO DE INFORMACOES, POSSIVEL, FABRICANTE, PART NUMBER, DATE CODE, ETC.

+” VISITA AO LOCAL PARA VER OS ATIVOS E TIRAR FOTOS E ANALISAR O ESTADO GERAL DOS ATIVOS.

+ COM ESTAS INFORMAGCOES PASSAREMOS A FAZER UMA AVALIACAO DE VALORES, ITEM A ITEM PARA COMPARAR PRECO SUGERIDO E PRECO DE MERCADO COM BASE NO RETORNO DO CAPITAL A CURTO OU A MEDIO PRAZO.
+” DEFINIR POLITICA DE PRECOS A SEREM TRABALHADA NAS VENDAS AO MERCADO E POLITICA DE PAGAMENTO.

+” DEFINIR SISTEMA DE COMISSAO DE VENDAS, PORCENTAGEM % DAS VENDAS E/OU PARTICIPACAO POR RESULTADOS POR METAS.

+” PESQUISA DE MERCADO E AVALIACAO DE POSSIBILIDADES DE VENDAS NACIONAL OU INTERNACIONAL, INDUSTRIAS OU COMERCIO E/OU DISTRIBUIDORES.

+ DEFINIR FERRAMENTAS DE DIVULGACAO AO MERCADO, POR NEWSLETTERS, Email MKT, REDES SOCIAIS, E-COMMERCE E OUTROS.

+ DEFINIR UM PROFISSIONAL DE CONTATO DENTRO DA EMPRESA, PARA NOS DAR APOIO E SUPORTE NAS INFORMACOES, AMOSTRAS, FOTOS, FISCAL, LOGISTICA E TUDO QUE SE FIZER NECESSARIAS PARA TERMOS RESPOSTAS RAPIDAS PARA FACILITAR E
AGILIZAR O PROCESSO DE VENDA.

+” TUDO ISTO DEFINIDO, FAZER CONTRATO DE PRESTACAO DE SERVICOS DE INTERMEDIACAO COMERCIAL CONFORME NOSSO ACORDO ENTRE AS PARTES.

TRABALHO E DE CONSULTORIA PARA VIABILIZAR SOLUCOES E GERAR NEGOCIOS PARA SUA EMPRESA COM RESULTADOS FINANCEIROS SATISFATORIOS.




RECICLANDO DE FORMA
CONSCIENTE PARA ECONOMI
E OTIMIZAR RECURSOS

+” NEM TODOS COMPONENTES E/OU PRODUTOS PODEM SER COMERCIALIZADOS
PARA REUTILIZACAO.

« TEMOS EMPRESAS PARCEIRAS CONFIAVEIS E ESTABELECIDAS NO MERCADO
PARA GARANTIR TODO PROCESSO DE DESCARTE.

« FAZER MANUSEIO DE MANEIRA SUSTENTAVEL E AMBIENTALMENTE CORRETO.
FORNECIMENTO DE LAUDOS DE DESTINACAO PARA PROCESSO FISCAL E LEGAL.
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Criando solucoes e gerando negocios
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